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ABSTRAK

Berkembangnya ilmu pengetahuan dan teknologi yang semakin pesat
disertai  dengan  semakin  ketatnya  persaingan  dalam  dunia usaha
mengakibatkan adanya persaingan antar perusahaan dalam memberikan
pelayanan kepada konsumen.Produk yang baik akan membuat pencarian
produk sesuai dengan kebutuhan dari pelanggan Oleh karena itu dibutuhkan
suatu cara agar dapat menghasilkan barang dengan tepat.Dalam permasalahan
ini penulis mencoba melakukan penelitian di perusahaan tersebut yang
bertujuan untuk memprediksi penjualan plafon PVC menggunakan neural
network dengan R Studio.Hasil analisa data menggunakan neural network
dengan R Studio schinnga hasil nya dapat diprediksi penjualan plafon PVC
menggunakan R Studio dengan hidden 6 dengan variabel terdiri dari 4 data

input dan 1 data output dan tingkat akurasinya 88 %.

Kata Kunci : prediksi penjualan, neural network , R studio, plafon PVC

dan akurasi.
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ABSTRACT

The rapid development of science and technology accompanied by
increasingly fierce competition in the business world has resulted in
competition between companies in providing services to consumers. A good
product will make product searches according to the needs of customers.
Therefore, we need a way to produce goods correctly.In this problem the
author Iries to do research at the company which aims to predict sales of
PVC ceilings with a neural network with R Studio.The results of data
analysis using a neural network with R Studio so that the results can be
predicted for PVC ceiling sales using R Studio with 6 hidden.With variable

consists of 4 input data and 1 output and accuracy rate of 88 %,

Keywords: sales prediction, neural network , R studio , PVC ceiling and

accuracy.
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BAB 1
PENDAHULUAN
1.1 Latar Belakang

Secara umum penjualan mempunyai arti yaitu kegiatan dimana seorang
atau suatuperusahaan mengajak orang lain untuk membeli barang dan jasa yang
ditawarkan yang dapat menghasilkan pendapatan bagi perusahaan itu sendiri.
Dalam dunia usaha penjualan merupakan salah satu indicator paling penting
dalam sebuah perusahaan, jika tingkat penjualan yang dihasilkan oleh perusahaan
tersebut besar, maka laba yang dihasilkan perusahaan itu akan besar pula sehingga
perusahaan dapat bertahan dalam persaingan bisnis dan bisa mengembangkan
usahanya.

Pencatatan data penjualan pada setiap periode berguna untuk melihat
gambaran penjualan perusahaan, apakah mengalami kenaikan ataupun
penurunan.Prediksi  penjualan akan memberikan gambaran tentang
kemampuan menjual di waktu yang akan datang.Data peramalan penjualan
dapat digunakan untuk dasar perencanaan produksi untuk mencegah
terjadinya over production maupun under production yang menyebabkan
perusahaan kehilangan kesempatan dalam menjual hasil produksinya.Hasil
dari peramalan penjualan ini dapat digunakan untuk menentukan atau
merencanakan biaya-biaya lain dalam perusahaan seperti biaya produksi,
biaya promosi, dan lain sebagainya. Selain itu, peramalan penjualan juga
mempengaruhi jumlah barang/bahan baku yang dipesan oleh perusahaan
dalam memproduksi.Sehingga dengan peramalan yang memiliki tingkat
akruasi tinggi, maka bahan baku yang dipesanpun akan sesuai dengan
kebutuhan. Selain itu prediksi penjualan juga mempengaruhi jumlah barang
jadi yang diproduksi.Kedua hal ini mempengaruhi working capital dari sebuah
perusahaan. Peramalan sangatlah berguna bagi industri yang memiliki pangsa
pasar yang besar (Peterson, 1993).Peterson juga menunjukkan bahwa retailer
besar lebih cenderung menggunakan metode time series dalam melakukan
peramalan, sedangkan retailer yang lebih kecil sering menggunakan metode

peramalan dengan perasaan (judgemental decision) dalam meramal.
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Salah satu faktor penting dalam pemilihan dan penggunaan metode
prediksi yaitu keakuratan.Metode prediksi yang sclama ini banyak digunakan
yaitu JST. Penggunaan JST dalam peramalan memiliki tingkat eror cukup rendah .
Dengan data training yang cukup dan proses pembelajaran yang tepat dapat
menghasilkan model yang dapat meramalkan data dimasa mendatang.

Algoritma backpropagation di terapkan dengan menentukan data training
terlebih dahulu.Data training merupakan pasangan data masukan dan keluaran
aktual (target) yang diberikan pada jaringan untuk dilatih polanya.Data training
yang diguankanadalah data history penjualan dan data stok barang.

Persedian barang merupakan informasi yang sangat dibutuhkan oleh
sebuah perusahaan untuk proses penjualan pada perusahaan, masalah persedian
merupakan permasalah yang selalu di hadapi oleh para perusahaan, salah satunya
adalah perusahaan X merupakan perusahan yangbergerak di bidang distributor
penjualan Plafon PVC, karena dalam penjualan barang yang tidak menentu
seringkali perusahan mengalami kekurangan stok barang dan kelebihan stok
barang.

Untuk menguragi kerugian tersebut diperlukan pemecahan, persediaan
yang terlalu banyak berarti terlalu banyak modal atau dana yang tertahan di dalam
persedian. Penelitian ini fokus pada prediksi penjualan plafon pve dengan
menggunakan jaringan saraf tiruan.Dengan data yang tersedia diharapkan mampu
memprediksi penjualan plafon pvc di perusaahan dengan menggunakan JST
metode Propagasi Balik dengan Algoritma R.Data training dan testing
menggunakan prediksi 5 bulan dan model JST nya 4 input layer, 6 hidden layer
dan 1 output layer tingkat akurasi 88 %. |

1.2 Perumusan Masalah
Pokok permasalahan yang akan dibahas adalah :

Bagaimana memprediksi penjualan plafon PVC dengan jaringan saraf tiruan?

o
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1.3 Tujuan Masalah
Adapun tujuan penelitian ini adalah :

Untuk memprediksi penjualan plafon PVC dengan jaringan saraf tiruan.

I.4  Manfaat Penelitian
Adapun manfaat penelitian ini adalah :

Membantu perusahaan memprediksi penjualan plafon PVC dengan jaringan saraf

tiruan.

1.5 Batasan masalah

Agar permasalahannya yang diteliti tidak meluas maka diberikan

batasannya adalah :
1. Data penjualan plafon PVC diambil dari Perusahaan X.
2. Data yang digunakan adalah data penjualan plafon PVCdari Januari
2021 - April 2022.
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